China Projekt — Venture Capital / Investment

Auftraggeber:

Eine deutsche Venture Capital / Investmentgeselisch

Ausgangssituation:

Die deutsche Gesellschaft wollte mit mdglichst ggein Risiko in China investieren,
furchtete jedoch das Risiko in China, insb. ddibier keinerlei Chinaerfahrung verfugte.

Auftraq:

Der Kunde suchte Unterstitzung bei der Vermittigegigneter Investitionsprojekte und
anschlielRende Begleitung der Projekte als Untereekberater.

Vorgehensweise:

Phase 1:
*« Im Rahmen eines Chinaseminars wurde der Kundedibddesonderheiten des
chinesischen Marktes und der chinesischen Vertsiteise informiert.

Phase 2:
* Dem Kunden wurde aufgrund unseres umfangreichenakoretzwerks in China.
genau auf seine Branche und sein Investitionsvatupassende Projekte vorgestellt.
» Die Vor- und Nachteile aller Projekte wurden nadgsik®management —
Gesichtspunkten analysiert.

Phase 3:
* Nach Auswahl der geeigneten Projekte wurde im Ralunserer Firmenbewertung
sowie unserer Steuerabteilung der aktuelle WerFdetren / Projekte ermittelt.
» Unsere Mitarbeiter in China fuhrten dann vor Otisprechende Verhandlungen und
begleiteten die Vertragsverhandlungen mit dem KaondeChina als Berater.

Phase 4:

* Nachdem sich die Investmentgesellschaft entschied#a in einige Projekte in China
zu investieren Uberwachte China Expert Consultegdeiteren Verlauf der Projekte
in China und war fur das Marketing und die Untemehsstrategie als Berater
verantwortlich.

Ergebnis:

» Der Kunde war hochzufrieden, da er vorab Gber Cimftamiert wurde.

» Die Analyse des Projektes reduzierte das Risikaéir Investor erheblich.

» Dank westlicher Verfahren konnte der Wert des Rtegim Detail ermittelt werden.

» Die Unterstitzung bei den Verhandlungen erleicbtdig Arbeit des Kunden sehr.

» Durch die nachfolgende Betreuung des Projekteshdunternehmens- und
Marketingberater war der Erfolg des Projektes danbfristig gesichert.



