China Projekt — Einkauf

Auftraggeber:

Eine deutsche Handel sgesdl | schaft.

Ausgangssituation:

Die deutsche Handel sgesel | schaft wollte mit moglichst geringen Risiko in ChinaWaren zu
elnem gunstigen Preis einkaufen, machte sich jedoch grof3e Sorgen den falschen Handler as
Partner zu bekommen und Uberteuerte Produkte zu kaufen.

Auftrag:

Dea Kundesuchte Untersttizung in Form von Beratung baim Einkauf von
Computerprodukten in China.

V or gehensweise:

Phase 1;

e Im Rahmen ener Vorbesprechung wurden die Bedirfnisse und Wiinsche des Kunden
diskutiert.

Phase 2:
o  Eswudemit der Suchenach gea gneten Gesdhétgpartnemin Chinadurch unser
Beziehungsnetzwerk begonnen.
¢ Allemoglichen Geschéftspartner werden hinsichtlich Seritsitét, Qualitét und Preis
personlich durch unsere Mitarbeiter vor Ort in China Uberpruft.

Phase 3:
e  Auf Wunsch des Kunden tbernahmen wir die Vertragsverhandlungen sowie die
Ubersetzung der Dokumente.
e  Danach entwickelten unsere deutschen und chinesischen Anwaéte einen passenden
Kaufvertrag der die Rechte des deutschen Kunden wahrte.

Phase 4.
e  Danachorgenwir Uber dnenextamen Logsikdendlege fir den
ordnungsgemal3en Transport der Ware nach Deutschland.

Ergebnis:

e Der Kundewar hochzufrieden, da seine individuellen Bedurfnisse berticksichtigt
wurden.

e Die Anayse des Geschéftspartners reduzierte das Risiko fur den Kunden erheblich.

e Durchdie Verhandliungen vor Ort konnte sich das Handel sunternehmen teure
Flugkosten und Hotelkosten sowie Zeit sparen.

e Dierechtssicheren Vertrage ermoglichten es der Firmaihre Belange 100 %
durchzusetzen.

¢ Der Kunde konnte hochwertige Ware zu einem wesentlich glinstigeren Preisalsdie
Wettbewerber erwerben und dadurch seine Marktposition und seinen Gewinn in
Deutschland steigern.



